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Motoristen-Kongress 2016 mit
Schwerpunkt Vertrieb & Organisation

Koln, 5. August 2015 - Am 20. Februar 2016 treffen sich im Kolner
Maternushaus Handel und Industrie zum bereits 6. Motoristen-Kongress. Der
jahrliche Branchentreff fur Fachhandler und Lieferanten von motorisierten
Gartengeraten wird vom Verlag Siegfried Rohn in Kooperation mit dem
Industrieverband Garten (IVG) veranstaltet.

Die kommende Veranstaltung widmet sich folgenden Themen:

. GfK - Aktuellste Zahlen & Fakten zum Motorgeratemarkt 2015
. Vertrieb im E-Commerce - Branchenstatus und Fallbeispiele
. Kalkulation — Optimierte Preise und Stundensatze



. Neue Vertriebswege - Ist der Fachhandel noch attraktiv?
. Abschlussreferat:Die Zukunft in der Geratetechnik — Parameter
fur Neuentwicklungen

Referentin des Auftaktvortrages ,Aktuellste Zahlen & Fakten zum
Motorgeratemarkt 2015 ist wieder Angela Schmidt-Willacker von der
Gesellschaft fur Konsumforschung (GfK). Sie stellt die neuesten Zahlen zum
Motorgeratemarkt vor und geht auf Trends und Entwicklungen.

Dirk Hannappel, Teamleiter Vertrieb bei Coleman EMEA GmbH, widmet sich
dem Thema ,Vertrieb im E-Commerce - Branchenstatus und Fallbeispiele”.
Wer macht was in unserer Branche im Augenblick im Internet? Beispiele aus
anderen Branchen zeigen, dass dort bereits ganz neue Verkaufskonzepte zum
Einsatz kommen.

,Kalkulation - Optimierte Preise und Stundensatze” ist das Thema von
Michael Sulzbach, International University of Applied Sciences. Die
Schwerpunkte dieses Vortrages sind Stundensatzkalkulation,
Werkstattstundensatz, der goldene Stundensatz, Stundensatz vs.
Werkstattauslastung; interne Leistungsverrechnung sowie
Deckungsbeitragsrechnung.

Mit dem Thema ,Neue Vertriebswege - Ist der Fachhandel noch attraktiv?*
kennt sich Rudi Ringwald, Ringwald Management Consulting und Senior
Consultant Laute + Partner, bestens aus. Er befasst sich u. a. kritisch mit der
Frage, ob es auf Seiten der Industrie die Versuchung gibt, andere
Vertriebswege als den Fachhandel ins Auge zu fassen. Machen Direktvertrieb,
Franchising oder eine eigene Vertriebsorganisation bald Sinn? Und wie sieht
es hier auf Seiten der Fachhandler sowie der Kunden aus?

Der Abschlussvortrag befasst sich mit der ,Zukunft in der Geratetechnik -
Parameter fiir Neuentwicklungen®. Michael Carl, Director Analysis & Studies
2b Ahead Think Tank untersucht mit einem Team um Sven Gabor Jansky die
Veranderungen von Lebens- und Arbeitswelt, technologische Innovationen
und die Geschaftsmodelle der Zukunft.

Kongress

Der Motoristen-Kongress wurde vor funf Jahren von der Zeitschrift MOTORIST



aus dem Verlag Siegfried Rohn entwickelt. Zu dem Branchentreffen, das
traditionell in Koln stattfindet, kommen rund 300 Motorgeratehandler aus
ganz Deutschland sowie Vertreter der Industrie, die Motorgerate und Zubehor
herstellen. Mit ihrer Fachausstellung, ihren Referaten und ihren Vortragen
wendet sich die Veranstaltung in erster Linie an Motoristen, die
spezialisierten Fachhandler fir den Verkauf und die Reparatur motorisierter
Gartengerate. Der 6. Kongress wird am 20. Februar 2016 in Koln stattfinden.

Kooperationspartner

Der Industrieverband Garten (IVG) e.V. ist der Zusammenschluss der Hersteller
von Gebrauchs- und Verbrauchsgutern in der "Grinen Branche” fir den
Hobby- und den Profimarkt. Er vereint derzeit tber 100
Mitgliedsunternehmen der Gartenbranche und setzt sich auf allen Ebenen fur
deren Interessen ein.

In der Fachabteilung Garten- und Rasenpflegegerate arbeiten die Anbieter
von Forst-, Garten- und Rasenpflegegeraten zusammen. Im Dialog mit den
Normungsgremien werden technische Regelungen, Normen und
Prufvorschriften flr motorisierte Gartengerate weiterentwickelt. Auch
Marktzahlen, Vertriebsfragen und der Dialog zum Fachhandel sind wichtige
Themen.

Veranstalter

Die Fachzeitschrift MOTORIST erscheint im Verlag Siegfried Rohn, der zur
Rudolf Muller Mediengruppe gehort. Im auf das Thema Handelsmarketing
fokussierten Rohn-Verlag erscheinen zudem die Titel baumarktmanager und
markt in GRUN.

Die Kollegen der Presse sind herzlich zum Besuch des Kongresses eingeladen.
Um Anmeldung wird gebeten, Telefon: 0221 5497-360.

Der Verlag Siegfried Rohn publiziert crossmedial zum Thema Handel. Drei
Medienmarken gibt das Medienunternehmen heraus. Der baumarktmanager
wendet sich an die Entscheider in der Baumarktbranche bei Handel und
Herstellern (baumarktmanager.de). Der MOTORIST spricht die
Motorgeratefachhandler an (motorist-online.de). Die Inhaber von



http://www.baumarktmanager.de/
http://www.motorist-online.de/

Gartencentern sind die Zielgruppe der Marke markt in grin (markt-in-
gruen.de). Alle Titel publizieren Printmagazine, Newsletter, Internetseiten,
Social Media-Informationen, Videos sowie Apps. Zudem veranstaltet der
Verlag Kongresse fur seine Titel, produziert aber auch Medien fur seine
Kunden (Corporate Publishing).
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